Приложение №1  Анкета Дилера 
Анкета Потенциального Дилера
Организация

1. Наименование и юридический статус реквизиты

2. Сфера деятельности
3. Количество сотрудников

4. Стаж коммерческой деятельности

Контактное лицо

5. Ф.И.О.

6. Должность

История предпринимательской деятельности

7. Имеете ли Вы опыт управления оптовым или розничным предприятием, либо управлением иным бизнесом? Опишите его

8. Являетесь (являлись) ли Вы Дилером / Представителем в настоящий момент (  прошлом)? 

Если да то опишите подробно?

Ваши возможности

9. Располагаете ли Вы помещением для открытия предприятия (отдела) (на правах собственности или аренды)? Если да то опишите подробно

10. Как вы планируете вести бизнес самостоятельно или  с участием партнеров?

11. Ориентировочный размер денежных средств, которые вы планируете инвестировать в проект?

__________________________________________________________________________

Ваши планы

12. В каком городе вы планируете начать бизнес
Пермь 
13. Планируемые сроки старта?

14. Намерены ли Вы лично заниматься управлением предприятия?

15. Сотрудничество, с  какими альтернативными  предложениями вы рассматриваете?

В дальнейшем обсуждается
Руководство по обучению Дилера 100.

Руководство по обучению Дилера оборудование.

Руководство по обучению Дилера Картриджи - Заправка.

1 Программы совместных действий: 

1.1 Схемы продажи  Оборудования
      1. Продажа со своего склада
2. Продажа со склада ПОЛИРАМ
3. Продажа через Полирам как торговый представитель
1.2 Схемы продажи  Консалтинга и информационных услуг
      1. Продажа услуг на базе  своего предприятия
2. Продажа услуг на базе   ПОЛИРАМ Москва
3. Продажа через  возможности  Полирам как торговый представитель
 1.3  Схемы продажи  Картриджей

      1. В коробках под собственной торговой маркой
2. Без коробок

3. Экспресс обмен
4. Заправка
5. Восстановление фотобарабанов

